Négociales : la course a la qualification

Les étudiants en commerce se sont affronteés, hier, a Nancy

Pour la quataszidme annde
consécutive, e succes des
Négociales ne se dément
pas. Ce grand eoncours de
negociation commereiale,
créé & Nancy par Michel

dans Uespoir d'étre retenus en finale des Négociales.

Robert, intervenant & I'ICN
at & I'"TUT Charlemagne, est
aujourd’hul devenu un
classique,

Hier, au Palais des congriy,
270 étudiants meurthe-et-

Le sujel du jour : vendre la nouvelle Mégane.

mosellans &taient convo-
qués pour les gualifien-
tions. But du jeu ! simuler
dés entretiéng commer-
cisux, face § un profession.-
nel &t sous 1’ d'un jury.
Le sujet du matin était
d'actualité : vendre lu nou-
velle Rensult Mégane
“ SANS TEMILE NE FEPrise ».
Aupremier abord, le « chal-
lenge = n'était pas trop
compligusé

Quolque... Le candidat,
sous pression, un peuy dés-
tabilisé par les guestions
vachhrdes du pseudo-
client, peut vite perdre de
sa superbe Clest & certains
{miu détails qu'on repére
¢ bon cammercial, c'est &
dire celul qui sura réponse
@ tout, mais pas n'importe
quelle réponse. Aujour-
d’hud, les bateleurs de foire

n'‘ont plus beavcoup la
cote. Vendre, c'est apporter
dex a ents sérigux au
client sans le prendre powr
un nait

AMuence

C'est ce qu'a fait Julien par
exemple. Agé ds 20 ans, ce
joune Nancéien se destine &
une carriere commerciaie.
Fuce gu responsable de |a
sociéts Ronauwlt venu jouer
le client, 4l o franchi toutes
les Stapes,
Bien documents sur le ser-
vice apris-vents, il 8 fait
des trois années de garantie
un argument de poids. Jus-

'l la derniére minute oi
il & di affropter upe ques-
tion un brin lronlgue. « Au
fait, vous ne m'avez pas dit
ce qu'elle cofituit celte voi-
ture ? » Evidemment, il

s'agisealt d'un petit oubli
sans [mportance.,. TLes
meilleurs se retrouveront
leg 13 ot 14 mars, toujours
au Palais des congrés de
Naney « Aujourdhut, nous
gardons 40 candidats =, ex-
pligue Caroline Paul, res-
ponsable étudiante de 'ar-
ganisation.

= Des qualifications fn-
ternes ont déja eu lew cu
sein de I'TUT, de Sup'est #t
de I'ICN et d'autres gualifi-
cations ont lew dans
d'autres villes »,
Lnffiuence est telle gu'un
des principaux scucis des
organisateurs est d'nttiver
sulfisamment de profes-
slonnels pour jouer i la fois
ies clients fi et partici-
Per gux Jurvs.
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