ntreprises conseils

Le systéme dex régociales repose yur wn jeu
de role, une mise en sinuion de répociation
reelle. L'étudiant apprenti commendial exr
confrovté & un achetowr professionns]

N a 10 mn poeer e convaincre

B est au ceeur du Palais des
Congres de Nancy, les 3 et 24
mars prochains que se dérou-

lera Ia finale de la 16" édition des
Négociales. Mais avant d'en arriver
la, plusieurs étapes sont a franchir
dans le cadre de ce challenge de né-
gociation commerciale natamment
les phases qualificatives qui débute-
ront dés janvier pour les 2000 étu-
diants intéressés. Zoom sur la mani-
festation.

Comme dirast le fondaicur des Né-
gociales, Michel Robert : «au déparr,
¢ '¢tait un jew pour les éndiants, au-
Jourd'hui c'est une références, Au fil
des années, le challenge de népocia-
tion commerciale les Négociales, est
devenu un rendez-vous de choix pour
les étudiants. A cela, plusieurs raisons.
[Yune part, ce challenge permet de
rencontrer en direct des professionnels
et qui sait, comvaincre ¢l décrocher un
petit contrat. C'est également un mo-
ment privilégié pour se mesurer aux
autres el montrer ses qualités de ven-

10 minutes pour
convaincre

deur en un temps record. «Le systéme
repose sur un jeu de rile, une mise en
situation de népoctation réelle. L'é&u-
diant  apprenti  commercial  est
confronté & un acheteur professipnnel.
I a dix minures pour le comaincres,
Tous les coups sont permis mais atten-
tion, un jury de professionnels évalue
en permanence les performances du
candidat. Cette année, la seizitme &di-
tion du challenge se déroulera en deux
grands moments. Dans un premier
temps, évaluation des étudiants dans
les centres de qualification départe-
mentaus ;. «MM0 étudiants seront
festés de janvier @ mars. Hs sont tous
en formation commerciale de Bac + 2
d Bac + 5», Dans un deuxidme temps,
les 300 meilleurs candidats qui auront
su s"attirer les favenrs du jury concour-
ront dans le cadre de la grande finale
qui s¢ déroulera au Palais des Congris
de Nancy. «Les 24 e 25 mars au Pa-
lais des Congrés, ces 300 candidats
seront évalués par prés de 250 profes-
stonnelss.

Opportunite de stages

et d’emplois

51 les Négociales représentent un
challenge pour les éudiants en com-
mieree, ¢est pour les professionnels un
véritable vivier de compélences. «fes
professionnels de la fonction commer-
ciale disposent de dewx jours pour ob-
server el évaluer les commerciaux de
demain. Ces confroniations permettent
de créer des oppornmités de stuges ou
méme d'emplois=. Du cité des établis-
sements de formations commerciales,

ce challenge est une vitrine de choix
demire laquelle ils <encouragent
lesers étudiants @ poursuivee une car-
ridre commerviale de terraine el peu-
vent précher la bonne parole. Les Né-
gociales asspient d'année en année
leur popularité, pour preuve quelques
chiffres : 2000 candidats aux qualifica-
tions, 300 qualifiés pour les phases fi-
nales, 10 finalistes sur sciéne (et un
vainqueur), des centaines d’opporu-
nités de rencontres de stages el d'em-
plois, 1 300 professionnels impliqués
dans la manifestation, 35 entrepnscs
partenaires. Les Neégociales, c'est
aussi |'opportunité de promouvoir les
160 formations commerciales exis-
tantes et les 17 centres de qualification
installés sur 14 dépanements diffé-
rents.
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