5 février 2005

Rentrée dynamique pour
les étudiants de I'lSEG Lyon...
Accueil et participation au con-
cours National
“les Négociales” le 4 février 2005,
et journée « portes ouvertes »
samedi 5 février prochain.

4 Février 2005, I''SEG Lyon accueille
w |les H@gneiaie.‘.l »,
Une premiére en Rhone-Alpes

A 'initiative des étudiants de I''SEG, le 4
février prochain el pour la promlare fois
en Rhéne-Alpes, I'école de commerce
lyonnaise deviendra centre de qualifica-

tion 2 ['occasion des présélections du Chal-

lenge National de la Négociation, Commer-
ciale, les « Négociales ~. Ce concours,
jusqu’alors principalement organise dans
les régions du Nord de la France, réunit
¢hague annge, environ 2 000 étudiants
participants. Pour cette 16%™* edition, le
principe des « Négociales » demeure iden-
tique a son concept d'origine : matire en sit-
uation de négociation réelte, un commercial
étudiant st un acheteur professionnel L'é-
tudiani dispose de 10 minutes pour conva-
incre, devant un jury de professionnels,
Procter & Gamble, Hilti, Renaull. parrainent
I'événement et proposent les cas de négo-
ciations sur lesquels les concurrents tra-
vailleront. Pour cette premiere édition
Lyonnaise, le jury sera notamment consti-
tué de dirigeants des Ressources
Humaines et de dirigeants Commerciaux
{Goca Cola, Ricoh, TNT, Comareg. AFPA,
CFC, Crédit Lyennais). Pour ces profes-
sionnels, au-deld du concours, I'objectif
reconnu est le recrutement de slagiaires
et/ou de futurs collaborateurs. Pour les con-
currents, cette axpérience enrichissante ést
également une opportunité de rencontre
avec des dirigeants d'entreprises et en per-
speclive, déventuelles propositons de
stages e1 0'emplois,

A lissue de celte |surnée, les meilleurs
seron! quallliés pour paniciper aux phases
finales qui auron! lieu les 25 & 26 mars
2005 & Nancy. Pour participer les candi-
dats deivent éire majeurs et eludiants en
école de commerce de bac+1 & bac+5 Les
Inscriptiong sont ouvertes jusqu’au
Mardi 01 février 2005 inclus, (www.lesne-

gociales.com). Les frais de participation
sontde B et le candidat doit &re muni d'un
CV au format informatigue.lUne soixantaine
d'étudiants de 8 écoles de commerce da la
région Rhéne-Alpes, soni d'ores et déja
inscrits, dont una guinzaine de I'ISES

Lyon. :
Samedi 5 février 2005, dei10 heures & 17
heures, journde portes ouverles & INSEG
Lyen, organisée par une équipe d'étudi-
ants, de responsables pddagogigues et de
profasseurs, qui recevront les futurs étudi-
ants et les parents qui souhaitent visiter I'é-
cole ot collecier informations et conseils
sur le réseau des grandes écoles de Com-
merce du groupe ISEG.

Le Groupe constitug de 7 écoles en
réseau, (Paris. Bordeaux, Lille, Nantes.
Strashourg, Toulouse st bien sOr Lyon)
comple 4 500 étudiants. 1 000 professeurs,
{500 étudiants et plus de 80 professeurs
3 Lyon) Ce réseau S'arficlile autour d'un
projet pédagoglque commun, (les forma-
tions se déclinent & I'identique, méme
diplome, méme enseighemant, mdme peéd-
agogie), |l représente aujourd'hui le seul
réseau national de formation dans le
domaine du commerce et du manage-
ment. Cette synergie développe 3 péles
d'enseignements, axés sur les 3
domaines spécifiques gueisont ;

Le programme ISEG SUP pour lc manage-
ment et ls management intefnational

Le programme ISEG EXECUTIVE pour le

.marketing, e commerce &t Ia communica-

tion
Le programme ISEG FI pour la finance.

Rendez-vous & I'NSEG Lyon pour los
«Négoclalese le 4 février 2005 3 pariir de
9h

Le samedi S févrierdea 10 ha 17 h, pour une
journée Portes Ouverntes - B6, Boulevard
Marius Vivier Merle - 69003 Lycn
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