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Dix minutes
pour convaincre -

PRESELECTIONS Dix mi-
nutes pour convainere un
acheteur proféssionnel, =
rompu i la négoeinhun
commerciale, c'est ce qui
attend les participants ins-
crits-aux épreuves de présé-
lection des Négociales, qui
débutent demain 2 1'Iseg;
tine école de commerce
lyonnaise. Chague étudiant
dispose de dix minutes

pour convaincre, devant un
.jury de professionnels

constitué de dirigeants des

ressources humames etde o

et/ou de futurs cnllaboza- N2

teurs. Pour les concurrents,

* C'est l‘opportmuté de ren-

contrer des dirigeants d'en-
treprise en vue d'éven-
tuelles propositions de
stages et d'emplois. A l'is-
sue de cette journée, les
meilleurs seront qualifiés
pour participer aux phases
finales qui auront lieu les
25 et 26 mars 2005 a Nancy.
Renseignements et inscrip-
tions : 04 78 62 3737 L.D.




