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17°m¢ challenge de négociation commercial
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O Le principe O Quelques chiffres
1 commercial étudiant 2.500 candidats &fudiants en formations commerciales aux qualificc
1 acheteur professionnel 20 centres de quadlification dans 18 départements différents
1 situation de négociation réelle 160 formations commerciales participantes (du bac +2 au bac + 5)
proposée par un de nos partenaires. 300 qualifiés pour les phases finales au Palais des Congrés de Nanc
10 minutes pour convaincre 1.500 professionnels de la fonction commerciale
1 jury de professionnels impliqués dans la manifestation

100 entreprises partenaires
Des centaines d'opportunités de stages et d’emplois

Finale : 23 & 24 mars 2006 - Palais des Congres - Nan«
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DIRIGEANTS COMMERCIAUX DE FRANCE

Aix en Provence - Amiens - Auxerre - Besangon - Béziers - Chambéry - Dijon - Dole - Epinal - Lille - Lyon - Metz
Mulhouse - Nancy - Paris - Strasbourg - Troyes - Verdun

Pour plus d'informations, contactez-nous : hitp://www .lesnegociales.com
Association Les Negociales - 20 rue de Fontenoy - 54 000 Nancy - Tel/fax : 03.83.30.75.84 - mail@lesnegociales.com



